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Security Keepers offre
du service a

La sociéte crée une
nouvelle solution avec
un mode de tarification
mieux adapté aux PME.

ous avons eté parmi les premiers a

proposer aux entreprises des of-
fres de sécurité cohérentes clés en
mains », se flatte Georges Bell, dirac
teur genéral de Security Keepers. Fon-
deé voila cing ans, Security Keepers
compte aujourd’hui parmises clients
les principales entreprises du CAC 0.
La commercialisation se fait en loca-
tion évolutive. Si les mensualités de
455 € satisfont les grands comptes, il
en va tout autrement avec les PME
aux moyens plus limiteés.

Une volonté de développer
une activité indirecte

Pour toucher cette nouvelle catagarie
de clientéle, Security Keepers met en
place le service a la carte EverProtect
qui permet au client de payer unique-
ment les prestations qu'il conscmme.
Le tarif de base (199 € par mols) se voit
majoré de 5 € 3 chaque opération
demandée par le client. La qualité du
service et le niveau d'engagement de

la carfe

Georges
Bell, DG
de Security
Keepers :
« Nous
sommes
préts a
démarrer
notre
développe-
ment a
l'inferna-
tional »

Ia 5511 sont, en revanche, les mémes
que pour les grands comptes. Aujour-
d'hui, Security Keepers, qui dispose de
ses propres plates-formes d'adminis-
tration, réalise la moitié de son CA en
direct. Le reste seffectue par le biais de
SSlIl. « 2004 sera l'année du tout
indirect », prévoit Georges Bell. Prés de
1 M seront ainsi consacres 3 la forma-
tion des revendeurs et aux opérations
marketing. Afin d'accélérer la muta-
tion, les partenaires se verront, a
chaque vente, attribuer des points qui
se transformeront en argent placé
dans des Sicav. La SSIl prévoit de signer
chaque mois au moins trois nouveaux

contrats avecles PME.m AL



