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Secun'lly Keepers séduit

les SSI

Le fournisseur francais
cherche encore une
vingtaine de partenaires
dans le Nord et I'Ouest.

peécialisé dans les solutions de

securite infogérée pour PME,
Security Keepers dépasse ses propres
espérancesen matiene de distribution.
Le fournisseur a débuté ses recruts-
ments fin 2002, et tablait sur une
quinzaine de 551l pour le mois de mars
dernier : il en compte déja le double!
Dici & La fin 2003, || pense encore ennd-
ler une vingtaine de socétés de servi-
ces supplémentaires, princpalement
dans kes réglons du Mord et de 'Ouest.
Ce ban résultat surprend d’autant
plus agréablement que le marche de
la securité infogérée est réputé diffic-
le. A ce jour, |a société francaise comp-
te prés de sobEnte clients, pour un CA
2002 de 4 milllons d'euros. « 5 nous
avons du succes, ¢est parce que notre
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programme est trés attractif's, argu-
mente simplement Gearges Bell,
directaur marketing et commercial de
Security Keepers. En effet, le fournis-
seur se montre grand seigneur. 5on
offre EverProtect, qui repose sur des
boitiers multifonctions, est cormmer-
clalisée en location évolutive auprés
des entreprises. Et les partenaines sont
rémuneres 3 nauteur de 25 % sur le
montant hors taxes total du contrat,
et cela dés sa signature. Laguivalent
de 2% est, en plus, allous sous la for-
me d'un budget de coopération desti-
ne aux actions commerciales et
marketing. m Gilbert Kallenbom




